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Presentation av Entr epren6r skapspr ogr ammet

M algrupp/deltagare

Den priméra malgruppen for entreprentrskapsprogrammet & personer och foretag verksammai
négon av de kommuner i Ostergétland som deltar i Ekubatorprojektet. For att fa deltai program-
met maste varje deltagare ha en konkret idé och viljan att starta ett foretag. Det kan ocksa vara
personer som redan har ett foretag och som vill utveckla detta eller starta nya affarsomraden,
alternativt knoppa av verksamhet. Viktigast ar att deltagarna har ett genuint engagemang och tid
for sitt eget deltagande i programmet. Man skall ocksa ha en vilja att véxa med sitt foretag.

Ett 30-tal personer erbjuds platsi programmet, representerande ca 21 idéer (foretag).

Syfte och mal

Malet med uthildnings- och traningsprogrammet &r att deltagarna ska fa 6kade kunskaper och
béttre forstaelse av ett gott entreprendrskap. Deltagarna behtver kunskaper om hur man bl.a.
utvecklar en affarsplan (handlingsplan), med allt som hor till detta, samt vad som kdnnetecknar
framgangsrika entreprendrer. Syftet med programmet ar att ge deltagarna en forstaelse for och
kunskaper inom affarsmannaskap och entreprentdrskap vilket ska underldtta for dem vid ett
foretags start och tidiga faser. Som en del i detta skall deltagarna ocksa ha fatt okad insikt om
produkt- och tjansteutvecklingsprocessen, dvs vagen fran idé till kommersialisering. Deltagarna
skall ges mdjlighet att processa sinaidéer i ett professionellt forum och darigenom forédla sina
idéer till att bli afféarsmojligheter, som kan liggatill grund for nyatillvéxtforetag eller
vidareutveckla redan existerande foretag.

En konkret afférs-/handlingsplan ska skrivas for den idé som varje deltagare arbetar med att
foradla och exploatera med hjalp av programmet. Malet &r att varje deltagare skall under
programmets gang ha arbetat fram en egen affars-/handlingsplan for det egna foretaget eller
affarsomradet.

Milj6 och erfarenheter

Ett av malen med entreprendrskapsprogrammet &r som tidigare sagts att varje deltagare har
utarbetat en egen affarsplan till avslutningen. Programmet syftar dock aven till att deltagarna
skall bygga nétverk, dels mellan varandra men ocksa till 6vriga medverkande, workshopledare
och coach, samt till de inkubatorer som etablerats inom ramen for Ekubatorprojektet. Inom
programmet och mellan deltagarna rader darfor stor 6ppenhet byggt pa ett 6msesidigt fortroende,
men mellan programmet och omgivningen rader total sekretess.

Under perioden 2007-2010 har det genomforts tre entreprendrskapsprogram inom ramen for
Ekubatorprojektet och ca 40 deltagare har genomgétt utbildnings- och traningsprogrammen.
De flesta av dessa driver nu egna foretag.



Genomforande

Programmet genomfors under cirka 6 manader dar teori och eget projektarbete varvas.
Programmet bygger patre huvudkomponenter:

Workshops; Programmet innehdller 11 workshops dér viktiga omraden inom affarsutveckling
och entreprentrskap behandlas. Programmet innehdller vanligtvis féljande workshops:

Introduktion och Kick off.

Afféarsplattformen och foretagets tidiga utveckling
Afféarsplanen och afférsutvecklingsprocessen
Marknadsforing, omvérldsbevakning och konkurrenter
Sjalvkéannedom, entreprentrens personliga egenskaper
Nyttiga nétverk

Presentationsdvning

Praktisk forsaljning

Praktisk ekonomi och finansiering

Webben som marknadsforings- och séljkanal
Avslutning och presentationer

Coachning; Coachning ges vid tretillféllen under programtiden, genom projektvisa méten pa
mellan 1-1%% tim per projekt och coachningstilifélle. Syftet med coachningen &r att st6dja
deltagarna i processen med att tafram en egen affarsplan men ocksa att ge deltagarna mojlighet
att diskutera den egna idéns utvecklingsmojligheter och andra fragor angelagna for
projekt/idéagaren. Coachningstraffarna ér schemalagda och obligatoriska for deltagarna.
Hemlaxor ges ocksd infér coachningstréffarna.

Med projekt avses en idé som det kan vara en eller flera personer som idé/projektégare.

Projektarbete;

Deltagarnas framgang med att utveckla sinaidéer och foretag &r starkt kopplat till det egna
projektarbetet, dvs arbetet de utfor hemma eller pa kontoret mellan aktiviteternai programmet.
Det déarfor viktigt att deltagarna har tid for det egna projektarbetet och att detta prioriterasi deras
egen planering.

Redovisning
Alla deltagare skall vid avslutningen av programmet, muntligen redovisa sin affarsplan/
handlingsplan infor de 6vriga deltagarna och eventuellt inbjudna géster efter en given mall.



Wor kshopsingdendei entr eprendr skapspr ogrammet

WS1 Introduktion och Kick off.
Tid: ca15.00-19.00

Inledande traff d& programmet presenteras for deltagarna.

Programledaren introducerar syfte och mal med entreprendrskapsprogrammet.

Praktiska arrangemang — sekretess mm gas igenom.

Coachning — bokning av métestider.

Varje deltagare och deras idé presenteras kort.

Deltagande inkubatorer/kommuner presenteras.

Traffen kompletteras med kortare introduktionsseminarium kring innovationsprocessen, dvs
vagen fran idé till kommersiell succé.

Introduktionstréffen avslutas med lattare fortaring och mingel.

WS2 Affarsplattformen och foretagetstidiga utveckling
Tid: ca09.00-15.00

Ett foretag gar att beskriva och analysera genom en metod/modell som utvecklats av prof
Magnus Klofsten vid Linkdpings universitet. Metoden som kallas” Afféarsplattformen”
innehdllande 8 grundstenar och gar att tillampa pa alla foretag oberoende av deras
verksamhetsidé, utvecklingsfas eller storlek. Under dagen anvands négra foretagsexempel pa
vilka deltagarna genom grupparbete utfor en enkel analys.

Analysmodellen kan deltagarna sedan anvanda for analys av det egna foretaget.

WS3 Afférsplanen och afféarsplaneringsprocessen.
Tid: ca 10.00-16.00

Affarsplanering och utveckling av affarsidén & grundléggande i varje foretag och det arbete som
genomfores sasmmanstélls i en 6vergripande affarsplan. Seminariet gar igenom grunderna och
lagger vikt vid de mest betydelsefulla delarna av affarsplaneringen men utifran praktisk
tillampning i det egna foretaget eller affarsomradet. Affarsidé — mal och visioner, syftet med
affarsplanen, kundnyttan, olika strategier & nagot av innehdllet. Deltagarna fér kortare
Ovningsuppgifter under dagen. Seminariet avslutas med en kortare presentation av en modell f6r
malstyrd utvecklingsplan som kan sigas vara ett forsteg till en komplett affarsplan.

WS4 Marknadsféring, omvarldsbevakning och konkurrenter.
Tid: ca13.00-17.00

Marknadsforing — syns du inte sd finns du inte !

Att inte ha en genomtankt marknadsforing & som att skjutain i morkret och hoppas att det
tréffar. Seminariet tar upp de grundldggande delarna i marknadsplaneringen och syftar till att oka
deltagarnas kunskaper om hur man praktiskt uppréttar och genomfér en marknadsféringsstrategi
for foretaget. Detta & kopplat till affarsplaneringen for foretaget.

Exempel pa vad seminariet tar upp: Affarskvalificering, planering av marknadsforingen,
omvérldsbevakning, hur hantera konkurrenter, segmentering, differentiering, positionering.
Maénga praktiska exempel presenteras under seminariet.



W S5 Sjalvkannedom. Kunskap, insikt och forstaelse om dig galv.
Tid: ca09.30-17.00

Seminariet & uppbyggt kring " Myers-Briggs Type Indicator ”. En mycket uppskattad dag da vi
genom olika dvningar kommer till 6kad insikt om oss sdva. Hur &r vi som entreprentrer och hur
samverkar vi med andra & ndgot vi far okad insikt om.

Entreprentrskapets mjuka faktorer sasom:

o Var hamtar jag energi ifrén och hur tar jag in information?
Hur fattar jag beslut och hur forhaller jag mig till omvérlden?
Min naturliga livsstil och kommunikation?

Hur forhaller jag mig till konflikter och forandringar?
Var finns mina drivkrafter?

W S6 Nyttiga natverk.
Tid: ca09.30-12.00

Vilka nyttiga nétverk finnstillgangliga for oss sméforetagare? Hur far vi tillgang till dessa?
Under seminariet presenteras Enterprise Europé Network EEN, Diplomerade Teknikméklare
DTM, Liu mfl. Under seminariet visas ocksa hur vi kan anvanda nagra tillgéangliga databaser for
att finnainformation om foretag, marknad och kunder.

W S7 Presentationsdvning. (samordnas med WS6)
Tid: ca 13.00-16.30

Som foretagare stélls vi oftainfor situationen att vi pa mycket kort tid forvantas presentera vart
foretag och erbjudande till marknaden. Darfor har vi en presentationsdvning i programmet dar
varje deltagande affarsidé skall enligt en mall, presentera sitt projekt pa ca 5-10 minuter.
Ovningen har visat sig effektiv for att hoja kvalitén pa arbetet med att foradla den egna idén.
Programledning och 6vriga deltagare ger feedback pa presentationerna.

W S8 Praktisk forsaljning.
Tid: ca 10.00-16.30

Nér vi genom aktiv marknadsforing identifierat och fatt kontakt med potentiella kunder,
kundamnen, skall vi bearbeta dessa genom en aktiv inforsaljning sa att vi far order till vart
foretag. Seminariet &gnas a praktisk forsaljning och hur man lagger upp dettai sitt eget foretag.
Sétt att sélja, prospekthantering, siljprocesser-CRM, offertarbete, att ledatill avslut ar nagra
saker som tas upp och dven nagra évningsuppgifter ingar i seminariet.

WS9 Praktisk ekonomi och finansiering
Tid: ca 10.00-16.30

God ekonomisk ordning &r viktig i alla féretag. Seminariet innehdller moment som ekonomisk
redovisning, investeringar, planering och ekonomisk styrning i det mindre foretaget. Hur skapar
vi god ekonomisk ordning i vart foretag? Seminariet avslutas med en 6versiktlig genomgang av
riskkapital och dvriga finansieringsmaojligheter.



WSI10 Att anvanda webben som marknadsforings- och séljkanal.
Tid ca 13.00-16.30

Hur jag pa béasta sétt anvanda min hemsida som marknadsforings-/forsaljningsverktyg for att na
mina kunder. Hur fungerar indexering, sokmotorer, sokordsoptimering mm?
Hur kan jag anvanda sociala sidor och bloggar som komplement till hemsidan?

WS11 Avdlutning av entreprendr skapsprogrammet.
Tid ca 09.00-16.00

Presentationer genomfdrs av samtliga deltagande afférsidéer under vardera cirka 10-15 minuter
utifran en given presentationsguide. Feedback med fragor och synpunkter gestill varje
presentation fran programledning och 6évriga deltagare. Deltagarna far diplom for genomfort
entreprendrskapsprogram. Information frén Ekubator.

Avslutning med léttare fortéring och mingel.

Leverantdr av entreprenorskapsprogrammet

Teknikformedling Oberg AB (TOAB) har sedan 1ng tid ett utbildningssamarbete med
Link6pings universitet, Centrum for Innovation & Entreprendrskap (CIE) och
entreprendrskapsprogrammet genomférs i ett nara samarbete mellan CIE och TOAB.

M edverkande

Medverkande i entreprendrskapsprogrammet, programledare, coach, workshopledare &r alla
mycket erfarna entreprentrer och féretagare med stor egen erfarenhet av afféarsutveckling och att
bygga foretag. De flesta av medverkande & verksamma i Ostergotland.

For merainformation kontakta:

Staffan Oberg

Teknikformedling Oberg AB

Gibraltargatan 64

412 58 Goteborg

Tel 0706 — 20 82 76 E-post: saffan@teknikformedling.se
www.teknikformedling.se




